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NLP-Business Practitioner 

Ausbildungsinhalte 
 

nach den Richtlinien der Society of Neurolinguistic 
programming, USA 

 
 
Ausbildung durch:  Dipl.Psych. Klaus D. Krebs 
Ort: Berlin 
Dauer: 2 x 5 Tage 
Kurssprache: Deutsch 
Ihre Investition: 1900 € (+ MwSt.) 
 
Sie erhalten:  

- Die Ausbildung zum NLP Practitioner 
- Alle Techniken mit Schwerpunkt Business NLP 
- Umfangreiche Unterlagen 
 - Zertifikat: Licensed Practitioner of NLP, internationale Lizenz der Society of    
    NLP, USA 
 
- und natürlich: Kaffee, Tee, Gebäck, Obst etc. 
 
 
Richard Bandler:  

“NLP is an attitude and a technology. The attitude is curiosity.” 
 
 
 
Practitioner level and certification skills requirements 
 
1.  Die Grundannahmen des NLP  
 
2.  Rapport aufbauen und  aufrecht erhalten  
 
3.  Verbales und non-verbales Pacing und Leading  
 
4.  Verbal und non-verbales Hervorrufen von Reaktionen  
 
5.  Kalibrieren über die direkte sensorische Erfahrung  
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6.  Repräsentationssysteme (sensory predicates and accessing cues)  
 
7.  Milton-model, Meta-model  
 
8.  Hervorrufen von wohlgeformten Zielen, Richtungen und unbewusst 

bestehender Zustände 
 
9.  Überlappen und übersetzen von Repräsentationssystemen 
 
10. Hervorrufen, installieren utilisieren von Ankern in allen Sinnesbereichen 
 
11. Verschiebung und Fokussierung von Aufmerksamkeit 
 
12. Die Änderung der Submodalitäten (mit Timeline, Glaubenssysteme, 

Swish Pattern)  
 
13. Omni directional chunking (Verschiebung des Abstraktionsgrades) 
 
14. Den Zugang zu Ressourcen finden und Ressourcen aufbauen 
 
15. Kontent- und Kontextreframing (Verschiebung von Bedeutungen) 
 
16. Die Gestaltung und der Gebrauch von Metaphern 
 
17. Strategien entdecken, elizitieren, utilisieren und installieren 
 
18. Die persönliche Flexibilität der Einstellung und des Verhaltens 

demonstrieren 
 
Dies sind die NLP Techniken, die Sie während Ihrer Ausbildung erlernen 
und anwenden. Die Anwendungsbereiche werden sich auf Führung, 
Motivation, Präsentation, Verkauf und Verhandlung sowie auf Ihr 
persönliches Erleben beziehen. Ihre Anmeldung und die Kursbeschreibung 
erhalten Sie auf meiner Homepage oder direkt bei mir. 
 
Für weitere Fragen wenden Sie sich einfach an mich persönlich: 
 
Klaus D. Krebs                           Kolonnenstr. 27 

www.KlausKrebs.com             10829 Berlin 

 trainings@klauskrebs.de             Tel.: 030 / 7 82 82 60 

Beratung - Training - Lernpsychologie – Hypnose        Fax: 01805 355550 -700 


